sede: ROMA

/MERCURY

Job Description
Ruolo: Senior Sales Account

Chi siamo

Siamo una realta in forte crescita nel settore del noleggio a
lungo termine, guidata da innovazione, qualita del servizio ed
efficienza operativa. Per Uapertura della nostra nuova filiale di
Roma, siamo alla ricerca di un/funa Senior Sales Account che
voglia contribuire in prima persona allo sviluppo del business e
alla crescita della nostra presenza sul territorio.
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Principali compiti

e Sviluppare nuove opportunita commerciali e ampliare la
presenza aziendale sul territorio di Roma e Lazio.

e Gestire, fidelizzare e sviluppare il portafoglio clienti
assegnato.

e Supportare e valorizzare la rete di partner commerciali
presenti sul territorio.

e Analizzare le esigenze dei clienti e proporre soluzioni di
mobilita personalizzate con un approccio consulenziale di
alto livello.

e Condurre trattative commerciali e negoziare offerte nel
rispetto degli obiettivi aziendali.

e Monitorare la pipeline commerciale e garantire il
raggiungimento dei target assegnati.

e Collaborare con i team interni (Operations, Customer
Service e Back Office) per fornire adeguato supporto,
per un processo fluido e strutturato e assicurare




AERCURY

un’esperienza cliente eccellente.

o Rappresentare l'azienda sul territorio, contribuendo allo
sviluppo del brand e della nuova filiale.

e Gestire lintero ciclo di vendita, dalla generazione del lead fino
alla chiusura del contratto.

Orario e luogo di lavoro:

e DA LUNEDI A VENERDI;
ORARI: 8.30-12.30 / 14.30-18.30;
SEDE: ROMA
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Requisiti

e Consolidata esperienza preferibilmente in ambito noleggio
a lungo termine, automotive o servizi B2B

e Esperienza nella gestione completa del processo di
vendita: prospecting, trattativa e closing.

e Capacita di sviluppare e gestire relazioni commerciali di
lungo periodo.

e Buona conoscenza del pacchetto Office, in particolare Excel
e strumenti di reporting.

e Costituisce titolo preferenziale la conoscenza del settore
fleet management, mobilita o noleggio a lungo termine.

Nice to have

e Esperienza nel settore NLT, automotive o servizi finanziari.

e Network commerciale attivo sul territorio Roma/Lazio.

e Esperienza nella gestione di flotte aziendali o clienti
corporate.

e Background in leasing o servizi finanziari.




AERCURY

Cosa offriamo

e Un ruolo strategico con impatto diretto sullo sviluppo della
nuova filiale.

e Un ambiente dinamico, meritocratico e orientato alla
crescita.

e Elevata autonomia operativa e possibilita di contribuire
attivamente alle decisioni commerciali.

e Retribuzione competitiva commisurata all'esperienza, con
sistema incentivante.

e Concrete opportunita di sviluppo professionale.

Retribuzione e benefit

e RAL compresatra 40 e 45 K€

e Sistema incentivante basato su MBO, con percentuali
di incentivo tra le pil interessanti del mercato, legate al
raggiungimento e all'over performance degli obiettivi
concordati

e Buonipasto 8€

e Assicurazione sanitaria integrativa

e Ccnl Commercio-terziario

e Auto ad uso promiscuo.

Altre informazioni:

e Sede di lavoro: Roma

e orario full-time

e necessita di trasferte o presenza sul territorio

e organizzazione autonoma dell'agenda commerciale

Se vuoi essere protagonista

della crescita di una nuova realta
commerciale e lasciare il tuo segno
in un progetto ambizioso, questa e
Lopportunita giusta per te.




